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Szanowny Pan Prezes
Marek Choim

Szanowny Panie Prezesie!

Juz po raz drugi mamy niezwyktg przyjemno$¢ skierowac na Pariskie rece wyrazy
uznania dla DOOR POLAND.

W dniach 11 i 12 stycznia 2007 r w Poznaniu miato miejsce szkolenie z
negocjacji, ktore prowadzit Pan Michat Gérny. Trener wykazat sie profesjonalizmem,
swietnie potrafit przekaza¢ wiedze, byt entuzjastyczny i miat $wietny kontakt z
uczestnikami. :

Pracownicy naszej firmy odniesli nie tylko wiele korzyéc;'i z dobrze opracowanego
materiatu dydaktycznego, ale takze z licznych praktycznych ¢wiczen, przy czym
uczestnictwo w tych zajeciach sprawito im wszystkim prawdziwg przyjemnosé i
satysfakcje.

Dzigkujac za kolejne udane szkolenie organizowane przez DOOR POLAND
mamy nadzieje, ze umiejetnosci naszych pracownikéw zaowocujg w przysztosci

udanymi negocjacjami.
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