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Szanowni Panstwo,

ChcielibySmy  wyrazi¢ podziekowanie, za przeprowadzenie  warsztatow
szkoleniowych w ramach Hestyjnej Akademii Agenta w latach 2004 — 2005. Proces
szkoleniowy zawierat tematy z zakresu Sprzedazy, Negocjacji i Zarzadzania
zespotem agentow i byt adresowany do naszej elitarnej grupy kilkudziesieciu
dyrektorow Oddziatow oraz Kierownikow Agencji Generalnych. Projekt zaktadat
cykliczne spotkania z uczestnikami, w celu zwiekszenia ich efektywnosci
sprzedazowej oraz umiejetnosci rozwoju lokalnych agencji.

Szczegolnie dobrze zostat oceniony program rozwoju umiejetnosci negocjacyjnych.
Dzieki naszej doskonatej wspétpracy moduty szkoleniowe zostaty dopasowane
do specyfiki potrzeb uczestniczacej grupy. Znakomicie przeprowadzone przez
trenerow Door Poland warsztaty zostaly bardzo wysoko ocenione w opinii
uczestnikow. Roczny projekt dat mierzalne efekty polegajgce na znaczgcym wzroscie
dynamiki sprzedazy i umiejetnosci pozyskiwania klientow w segmencie B2B.

Mamy nadzieje, ze nastepne projekty realizowane z firmg Door Poland bedg
przynosity znaczgcy wktad w osiggane wspolnie sukcesy na polskim rynku.

Z wyrazami szacunku

N Fooponil,,

Magdalena Kampowska

Zastepca Dyrektora biura Sprzedazy
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